/ Passos para Construir um
Produto Milionario

Bem-vindos ao segundo dia do Desafio Palestrante 100K!

Vamos descobrir a estrutura das palestras que geram impacto, como criar

um storytelling poderoso que ressoa com o publico, e identificar os erros
que fazem palestrantes iniciantes perderem dinheiro. Prepare-se para
dominar os 7 passos que transformarao sua comunicacao em um

espetaculo inesquecivel!

por Instituto Ted




Palestra vs. Apresentacao:

A Diferenca Fundamental

Apresentacao Palestra

Uma apresentacao € apenas um despejo de informacoes

Uma palestra € um espetaculo, como o Cirque du Soleil. As
tecnicas. Pode ser um relatorio, TCC ou monografia. Ninguem

pessoas pagam e ficam felizes em assistir porque recebem
pagaria para assistir a uma apresentacao comum. valor, inspiracao e transformacao.

Nossa missao e transformar sua materia-prima (conhecimento) em um espetaculo memoravel que as pessoas valorizem. Quando
vocé cobra, mesmo que simbolicamente, as pessoas se comprometem mais e obtém melhores resultados.



O Movimento do Palestrante
Memoravel

< Comunicacao O Elementos
Memoravel Emocionais
Toda comunicacao deve ser Incorpore elementos que
embalada de forma fazem as pessoas se
memoravel, Ccomo um show emocionarem, sorrirem e
do Coldplay que impressiona chorarem durante sua
independentemente do palestra.

gosto musical.

@ 'Técnicas specificas

Existem estrategias para tornar sua comunicagao mais magnetica e
inspiradora, seja em palestras, videos ou reunioes.

O conhecimento técnico sozinho nao e suficiente. Lembre-se dos
professores com doutorado que nao eram bem avaliados, enquanto outros
com menos conhecimento tecnico eram adorados pelos alunos por

saberem comunicar melhor.



A Experiéncia Sensorial

©

Visual

Cenario
impressionante, slides
bem produzidos e
iluminagao estrategica
para criar impacto
visual.

GO
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EEmocional

Conexao genuina que
desperta sentimentos
e cria memorias
duradouras no
publico.

Completa

%

Auditivo

Audio de qualidade,
musica ambiente e
entonacao vocal
variada para manter o
interesse.

&

Sensorial

Controle da
temperatura, aromas
especificos e
experiéncias tateis
que complementam a
mensagem.

Assim como a Disney e o Cirque du Soleil trabalham os cinco sentidos para

criar experiéncias inesqueciveis, um palestrante memoravel deve pensar

em como envolver completamente seu publico, mexendo com suas

emocoes e sentimentos.



A Palestra como Obra de Arte

Iistado da Arte

v Uma palestra memoravel € uma obra-prima

Composicao Guidadosa

Como compor uma musica perfeita

Illementos Estratégicos

B

Cada parte planejada com proposito

Uma palestra nao deve ser um despejo aleatorio de conteudo. Ela € artel Como um compositor musical, o palestrante desenha
cada elemento, palavra e momento com precisao. O storytelling, as pausas dramaticas e as transicoes sao cuidadosamente

planejados para criar uma experiéncia transformadora.

Quando vocé compoe sua palestra, pense nela como sua obra de arte mais valiosa, algo que sera aperfeicoado ao longo do

tempo para atingir a perfeicao.



O Produto Milionario: Uma Unica Palestra

Consisténcia Aprimoramento Confianca

Nao crie uma nova palestra para Lapide sua palestra ao longo do O dominio completo do conteudo
cada evento. Aperfeicoe uma unica tempo, fazendo ajustes finos permite que voce se apresente com
palestra ate ela se tornar baseados nas reacdes do publico. seguranca mesmo em situagoes
extraordinaria. inesperadas.

Os palestrantes mais bem pagos do mundo, como Mario Sergio Cortella, apresentam a mesma palestra repetidamente. Mesmo
quando parecem espontaneos, na verdade estao seguindo um roteiro cuidadosamente ensaiado. Minha palestra sobre
produtividade € a mesma ha 15 anos, gerando milhdes em faturamento acumulado.



A Abundancia de
Oportunidades

o 10%

Anos Retencao
Tempo que palestrantes Percentual meédio que o publico
experientes usam a mesma retéem de uma palestra

palestra principal

1B+

Audiéncia
Potencial de pessoas no mundo
que poderiam assistir sua palestra

O mundo € abundante! Nao tenha mentalidade de escassez pensando que
as mesmas pessoas assistirao sua palestra repetidamente. Mesmo apos 15
anos palestrando para milhares, ainda existem pessoas me conhecendo
pela primeira vez. Alem disso, quando sua mensagem € valiosa, as pessoas
querem ouvi-la multiplas vezes para absorver mais.

Como um show musical, as pessoas querem ouvir suas "musicas de

sucesso’ novamente, cantando junto e se emocionando cada vez mais.




Indicadores de uma Palestra Memoravel

Aplausos Espontaneos

Durante a palestra, nao apenas no final

Novas Propostas

Convites para palestrar em outros

eventos

..!i

Aplausos de Pé

Reconhecimento maximo ao final

Iila para Fotos

Pessoas querendo contato pessoal

Como saber se sua palestra realmente impactou? Nao pergunte diretamente, observe as reacoes! Uma palestra memoravel gera
aplausos espontaneos durante a apresentacao, aplausos de pé ao final, filas de pessoas querendo tirar fotos e, naturalmente,

novas propostas de trabalho.

Um aluno nosso, desconhecido em seu nicho, superou o "top 1" do mercado usando nossa metodologia, atraindo toda a atencao

do publico apos sua apresentacao.



O Roteiro Memoravel: 5 Passos Essenciais

Abertura Impactante

Fisgar a atencao nos primeiros segundos

Grande Promessa

A transformacao que vocé oferece

Storytelling

Historia pessoal com fundo moral

Método

O passo a passo para resultados

Gran Finale

Fechamento emocionante

Este € o fundamento do método que desenvolvi apos anos de estudo e pesquisa com mais de 300 professores e 20 mil
palestrantes. Muitos palestrantes do TED e TEDx utilizam esta estrutura, mesmo que inconscientemente. Seguir esta ordem e
crucial para criar uma palestra que flui haturalmente e mantém o publico engajado do inicio ao fim.



Abertura Impactante: Quebrando Padroes

Intrada Diferenciada

Sofia, uma aluna de apenas 17 anos,
iniciou sua palestra entrando de patins
no palco, imediatamente capturando a
atencao do publico com algo
inesperado.

Producao Audiovisual

Utilize musica, iluminacao e
posicionamento estrategico (como
entrar pelo fundo da plateia) para criar
um momento memoravel.

(Quebra de Fxpectativas

Evite aberturas comuns como "Bom dia,
estou feliz em estar aqui’. Va direto ao
ponto com algo impactante relacionado
a0 seu conteudo.

A abertura € crucial pois define a primeira impressao. Nao critique a plateia nem comece com agradecimentos prolongados. Crie
uma abertura que se conecte com sua mensagem principal e diferencie vocé de outros palestrantes.



Grande Promessa: A Manchete da Sua Palestra

Crie uma manchete irresistivel

Como uma capa de revista que atrai

Prometa uma transformacao real

Que seja ética e alcangavel

Justifique o tempo investido

O

Faca o publico querer ouvir por uma hora

A grande promessa € como uma manchete de revista que faz vocé comprar imediatamente. Por exemplo, "Como ganhar 4 horas

a mais por dia sem sacrificar as noites de sono" ou "Os 7 passos para se tornar um palestrante reconhecido, requisitado e bem
remunerado”.

Esta promessa deve ser pertinente, coerente e alcancavel, mantendo a integridade. Seu objetivo € fazer as pessoas quererem
ouvir sua mensagem completa, criando desejo pela transformacao oferecida.



Storytelling: A Arte de Contar

Historias Impactantes

(Quando Foi 4@

Contextualize a historia no tempo para que o publico
. Onde Foi

Descreva o cenario para que as pessoas possam

imaginar a cena como um filme.
O Que Aconteceu . J

Foque apenas nos acontecimentos relevantes, sem

erder o fio da meada com detalhes desnecessarios. ~ .
g E Conclusao/Aprendizado

Explique o fundo moral e o que pode ser aprendido

0 ~ com a historia.
Convite para A¢ao =

Baseado na historia, convide o publico a aplicar o

visualize o0 momento especifico.

aprendizado em suas vidas.

Contar historias nao € apenas relatar fatos cronologicos. Escolha um momento especifico da sua vida que tenha relevancia para
sua mensagem. A historia deve ter um proposito claro e um aprendizado que se conecte com o metodo que voce apresentara
em seguida.



Por (Que o Storytelling Deve Vir
Antes do Método

Da Credibilidade ao Método

Prova que funciona na pratica

Cria Conexao Emocional

Estabelece vinculo com o publico

Torna o Obvio Poderoso Gera Desejo de Aplicacfio

Transforma conhecimento em @ , . _
L Inspira o publico a seguir 0s passos
inspiracao

Seu método pode parecer 6bvio quando apresentado isoladamente. Por exemplo, todos sabem que para emagrecer € preciso
exercicio e alimentacao saudavel, mas isso sozinho nao inspira mudancga. Quando vocé conta sua historia antes, mostrando como
o0 método transformou sua vida, o publico pensa: "Se funcionou para ela, pode funcionar para mim tambéem!”

A historia da forca e contexto ao método, criando o desejo de aplicacao no publico.



Método: A Ponte para a Transformacao

O método é o passo a passo que leva a pessoa do "deserto" (problema) ao "oasis" (solugdo). E o "como fazer" que transforma sua

palestra de um simples testemunho inspirador em um guia pratico de transformacao. Sem o método, as pessoas podem admirar
sua historia, mas nao saberao como alcancgar resultados semelhantes.

Se vocé ainda nao tem clareza sobre seu metodo, nao se preocupe. Isso vira com pesquisa, estudo e pratica em sua area de
especialidade. O importante € ter a estrutura clara para quando o conteudo estiver maduro.



Gran Finale: O Momento de Ser
Aplaudido de Pé

Emocao

Musica

Resumo da Mensagem

Convite a Acao

Elementos Visuais

O 15 30 45

O Gran Finale € determinante para voceé ser aplaudido de pé. Mesmo que toda sua palestra tenha sido excelente, um fechamento

fraco comprometera o resultado final. O Gran Finale ideal combina um resumo poderoso de tudo que foi apresentado com uma
forte carga emocional.

Elementos como musica, iluminagao especial € um convite a agao inspirador ajudam a criar o clima perfeito para um fechamento
memoravel que ficara gravado na memoria do publico.



Ilementos kxtras que Klevam sua Palestra

Toques de Humor Analogias e Metaforas

O humor funciona como alivio comico durante a palestra, As analogias tornam conceitos complexos mais acessiveis e
criando picos e vales de emocao. Mesmo quem nao € palpaveis. Compare seu conteudo com situacoes cotidianas
naturalmente engracado pode aprender técnicas de humor e que todos conhecem para facilitar a compreensao.

incorpora-las de forma intencional. . _
Os melhores palestrantes usam analogias de diversos

Estudar a estrutura do humor e das piadas permite que campos: esportes, musica, natureza, cinema, literatura,
qualquer pessoa adicione momentos de leveza em sua criando conexoes surpreendentes que fixam o conteudo.
apresentacao.

Estes elementos sao a “cerejinha do bolo" que diferenciam palestrantes comuns de memoraveis. Eles criam variagao no ritmo da
palestra, evitando a monotonia e mantendo o publico engajado do inicio ao fim.



Missao do Dia: Construindo sua Palestra

] Listar Topicos Principais 9  Organizar no Roteiro
Faca um brainstorm de todos os pontos que vocé Distribua os topicos dentro da estrutura dos 5 passos:
gostaria de abordar em sua palestra, sem julgamento abertura, promessa, historia, metodo e gran finale.
inicial.

3 Identificar sua Histéria Central 4 Esbocar seu Método
Escolha uma historia pessoal que se conecte com seu Defina 0os passos que levarao seu publico do problema
metodo e tenha um aprendizado valioso. a solucao desejada.

Nao se preocupe em criar algo perfeito de primeira. Como uma folha em branco que intimida no inicio, comece escrevendo
qualquer coisa relacionada ao seu tema. Logo as ideias fluirao e vocé podera refina-las com o tempo.

Lembre-se que palestrantes memoraveis sao aqueles que realizam o impossivel. Se parece dificil agora, € mais um motivo para
mergulhar no processo!



Respeite seu Processo de Aprendizado

Cada Um Tem Seu Tempo Nao Existe Histéria Ruim Tudo é Técnica

Algumas pessoas terao insights Nao existem historias ruins, apenas As habilidades de um palestrante
imediatos, outras precisarao de mais historias mal contadas. Com a memoravel nao sao inatas, mas
tempo para processar. Ambos 0s estrutura correta, até experiéncias resultado de técnicas especificas
caminhos sao validos e levam ao aparentemente simples podem se que podem ser aprendidas e
sucesso. tornar poderosas. praticadas.

Assim como aprender inglés ou comecar na academia, 0s primeiros passos podem parecer dificeis e até impossiveis. Mas com
consisténcia e pratica, vocé desenvolvera confianca e habilidade. Crescer doi, faz parte do processo de evolucao, mas
memoravel € aquele que termina tudo o que comeca.

Respeite sua historia e seu momento atual. O fato de ainda nao ter clareza nao significa que vocé nao serve para ser palestrante.



Proximos Passos: O Que
Vem Amanha

Precificacao
Como cobrar adequadamente por suas palestras e entender os
valores praticados no mercado.
Fechamento de Contratos
Tecnicas para vender suas palestras para eventos e empresas com
confianca e persuasao.
Grandes Palcos
Como adaptar sua palestra para diferentes formatos, incluindo
TEDx e eventos corporativos.
Confianca na Comunicacao

Estratégias para se apresentar com seguranca mesmo em
situacoes desafiadoras.

Agora que voceé esta construindo seu produto milionario, precisamos
garantir que vocé saiba vendé-lo adequadamente. Amanha abordaremos
como precificar suas palestras, técnicas de pitch persuasivo e como fechar
contratos lucrativos.

Também falaremos sobre como adaptar sua palestra para diferentes
formatos e duracoes, mantendo a esséncia e o impacto
independentemente do tempo disponivel.



Sua Missao ¢ Inspirar Pessoas

Liberte seu Potencial Transforme Vidas Seja Memoravel

"Dentro de vocé existem méetodos que "Dentro de vocé existem pessoas sendo Cada um tem um tema, uma paixao,
nunca nasceram, palestras que nunca libertas de suicidios, familias sendo algo que arde dentro do coracao. O
foram realizadas, eventos que nunca transformadas, filhos e filhas sendo fundamento de todo palestrante
aconteceram, livros que jamais foram libertos de caminhos errados’’ memoravel € sua missao de inspirar
escritos! pessoas.

Lembre-se sempre: sua missao € inspirar pessoas. Quando vocé entende o poder transformador da sua mensagem, sua palestra
deixa de ser apenas uma apresentacao e se torna um veiculo de mudanca na vida de quem te ouve.

Amanha continuaremos nossa jornada para transformar vocé em um palestrante 3Rs: Reconhecido, Requisitado e muito bem
Remunerado!



