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Resumo

Roteiro Memoravel

Abertura Impactante: Crie uma abertura que capture a atencdo do publico imediatamente. Utilize uma
frase de impacto, uma pergunta intrigante ou uma estatistica surpreendente.
Grande Promessa: Desenvolva uma headline atraente que gere curiosidade e desejo.
Storytelling: Estruture a historia com os seguintes passos.
o Quando foi? (Contextualize no tempo)
Onde foi? (Descreva o0 ambiente)
O que aconteceu? (Conte 0s pontos importantes)
Qual é a conclusdo? (Licdo ou aprendizado)
CTA (Convite para acao)
Método: Descreva um passo a passo claro e eficiente que transforme a vida do publico.
Grand Finale: Planeje uma conclusdo poderosa e memoravel que inspire o publico a agir.
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Alinhamento Comercial

Objetivos comerciais claros: Defina os objetivos que deseja alcancar.
Parcerias estratégicas: ldentifique e alinhe parcerias que possam potencializar o alcance e impacto.

Contratantes da Industria do Conhecimento

Pesquisa de mercado: Estude quem sdo os principais contratantes na sua area.

Networking: Construa uma rede de contatos com esses contratantes.

Proposta de valor: Desenvolva uma proposta de valor clara e atraente para os contratantes.
Feedback e melhorias: Colete feedback dos contratantes para melhorar continuamente a oferta.

Monetizacdo Milionéaria

Modelos de receita: Explore diferentes modelos de monetizagédo, como vendas diretas, assinaturas, e
parcerias.

Escalabilidade: Planeje maneiras de escalar o contetdo para atingir um publico maior.

Valor percebido: Aumente o valor percebido através de contetdo exclusivo e de alta qualidade.
Estratégias de marketing: Utilize estratégias de marketing digital para se promover.
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Precificacéo Inteligente

Analise de mercado: Avalie quanto os concorrentes estdo cobrando.
Percepcao de valor: Aumente a percepcao de valor através de beneficios adicionais e provas sociais.

Estratégias Comerciais

Construcao de Marca Pessoal: Produzir e compartilhar contetdo de valor regularmente (blogs, videos,
podcasts, redes sociais).

Desenvolvimento de Networking: Participar ativamente de eventos, feiras e conferéncias para aumentar
a visibilidade.

Ofertas Irresistiveis e Técnicas de Vendas: Criar pacotes de palestras e produtos complementares
(livros, cursos, workshops).

Feedback e Aprimoramento Continuo: Coletar feedback dos participantes e organizadores das palestras
para melhorias continuas.



