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O CHECKLIST INFALIVEL
DO PALESTRANTE MEMORAVEL

10 Passos validados para vocé faturar R$5 Mil ou
mais por palestra
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INTRODUCAO

Este checklist € resultado de mais de 15 anos de experiéncia nos palcos, testado e
validado por mais de 20.000 alunos. Antes de comecar a usa-lo, assista a aula

completa para entender a profundidade de cada elemento e como aplica-los
corretamente em sua jornada.
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>> CLIQUE AQUI PARA ASSISTIR A AULA COMPLETA! <<

Lembre-se: nao € sobre apenas marcar "sim" ou "nao" em cada item. E sobre
entender o nivel de exceléncia e maestria com que vocé executa cada passo.

Como sempre digo, o resultado que vocé ainda hao tem e fruto do conhecimento
que te falta.



https://www.youtube.com/watch?v=MVfeScJGIms&list=PLlxFpHo6F11Op9WG_QFLR8agEmk4ir2TV&index=11

NESTE CHECKLIST VOCE VAIENCONTRAR:

e Tema Definido e Validado: Como descobrir e validar seu tema para criar
palestras memoraveis

e Palestra Estruturada com Maestria: Os elementos essenciais de uma
apresentacao que gera aplausos de pe

o Speaker Canvas Implementado: Como criar momentos de emogao que fazem
as pessoas rirem e chorarem

Metodo Proprio Desenvolvido: O caminho para criar sua metodologia unica e
diferenciada

e Dominio da Presenca de Palco: As técnicas para se tornar um gigante em
qualquer palco

e Processo de Vendas Estruturado: O passo a passo para vender suas palestras
de forma profissional

e Social Selling em Acao: Como transformar conexoes em contratos usando as
redes sociais

o Presenca Digital Criativa: Estratégias para criar conteudo que gera autoridade
e oportunidades

e Perfil de Palestrante Identificado: Como descobrir e potencializar seu estilo
unico de comunicacao

e Plano de Crescimento e Autoridade: O caminho estratégico para se tornar
referéncia no mercado

Use este checklist como seu guia diario.

Revise-0 constantemente e celebre cada progresso.

Vocé nasceu para ser memoravel, e este é seu mapa para a exceléncia nos palcos.




TEMA DEFINIDO E VALIDADO

Oieee, meu memoravel!
Vamos comecar pelo FUNDAMENTO de toda palestra extraordinaria — seu tema!

Mesmo que VOCeé seja super na sua, uma pessoa introspectiva, saiba que quando voce
encontrar o SEU TEMA, voce vai se transformar em um Palestrante Memoravel, com

apresentacoes FORA DA CURVA.

't Validagcdo do Seu Tema

1. Teste Vocacional do Palestrante
e Jafez oteste para descobrir seu tema natural?
e Se ainda nao fez, pare AGORA e faca! E 0 primeiro passo para sua
transformacao
e Anote suas principais descobertas durante o teste

2. Singularidade do Seu Metodo
Nao caia na armadilha gue muitos caem! Sabe quando me contam "Tathi, sou
palestrante de PNL" ou "faco palestras sobre constelagao™?

ATENCAO: Essas sdo ferramentas INCRIVEIS, mas...
e Nao podem ser seu unico diferencial
e Precisam ser combinadas com sua experiéncia unica
e Devem fazer parte do SEU método proprio

3. Teste Pratico de Validacao
Faca estas 3 perguntas poderosas:

a. 'Quando falo sobre este tema, perco a no¢ao do tempo?"”
b. "Tenho historias reais e resultados para compartilhar?"
c. "Este tema me faz brilhar os olhos como aguele moleque de 16 anos?"

Se respondeu SIM para todas, voce esta no caminho certo!



¢ Exercicio Pratico

Pegue papel e caneta AGORA (sim, AGORA mesmo!) e responda:

1. Qual transformacao voce ja viveu que pode ajudar outras pessoas?
2. Que resultado extraordinario voce ja alcangou que outros desejam?
3. Qual conhecimento voceé tem que as pessoas pagariam para aprender?

Lembra do que sempre digo? O resultado que voceé ainda nao tem e fruto do
conhecimento que te falta! Por isso, invista tempo definindo seu tema com EXCELENCIA!

A Sinais de Alerta

Voceé esta no caminho errado se:

e Escolheu otema so porque "esta na moda"

¢ Nao tem resultados praticos para compartilhar
e Esta apenas replicando o método de outras pessoas

< Proximos Passos

1. Facga o teste vocacional do palestrante
2. ldentifique suas historias de transformacao
3. Liste seus resultados extraordinarios

4. Crie seu método unico
5. Valide com 3 pessoas do seu publico-alvo

Lembre-se: océ nasceu para ser MEMORAVEL! No aceite menos que a
EXCELENCIA na definicdo do seu tema!



PALESTRA ESTRUTURADA COM MAESTRIA

Chegou a hora de estruturar sua palestra!

Em mais de 15 anos de carreira e mais de mil palestras realizadas, posso te garantir: toda
vez que aplico esse método, a plateia levanta e aplaude de pé! E nao é por acaso —é
porgue existe uma ESTRUTURA INFALIVEL que transforma uma simples apresentacao
em um momento memoravel!

¥ Os Pilares da Sua Palestra Memoravel

1. Abertura Impactante

A arte de capturar a atenc¢ao nos primeiros minutos € o que separa um palestrante
amador de um profissional FORA DA CURVA.

O que sua abertura precisa ter:

« Um gancho emocional forte

o Uma historia que gera identificagcao imediata
e Um elemento surpresa que prende a atencao
 Uma promessa clara de transformacao

2. Estrutura dos 5 Passos
Nao adianta ter apenas uma palestra "bonitinha". Vocé precisa ter uma estrutura

PROFISSIONAL que:

e Define claramente seus 5 momentos-chave
e Cria pontos de virada emocionais

e Alterna entre historias e conteudo pratico

e Mantém o "arco dramatico" da apresentacao



3. Grand Finale Inesquecivel

ATENCAO: é aqui que a mdgica acontece! Uma estrutura validada e testada
em mais de 8.000 palestrantes garante que:

e A plateia se levanta espontaneamente

e As pessoas se emocionam profundamente

e (Os convites para novas palestras surgem naturalmente
e Seu caché aumenta exponencialmente

e Checklist Pratico de Validacao

Faca estas perguntas sobre sua palestra:

1. "Nos primeiros 3 minutos, eu capto totalmente a ateng¢ao do publico?"
2. "Tenho pelo menos 3 momentos de 'UAU' distribuidos?"
3. "Minha conclusao gera aguele arrepio de emoc¢ao?"

A Armadilhas a Evitar

e Comecar com "boa noite, meu nome €..."

o Usar slides carregados de texto

e [erminar com um simples "obrigado”

e Esquecer de fazer calls-to-action estratégicos

>~ Exercicio Pratico de Estruturacgéo

PARE AGORA e pegue papel e caneta:
1. Escreva sua abertura em 3 paragrafos:
e Paragrafo 1: O gancho emocional

o Paragrafo 2: A historia de identificacao
e Paragrafo 3: A promessa de transformacao




2. Defina seus 5 momentos-chave:

e Momento 1:
e Momento 2:
e Momento 3:
e Momento 4:
e Momento 5:

3. Planeje seu grand finale:
e Qual emocao quer despertar?

e Qual acdo quer que tomem?
e Como vai surpreender positivamente?

2 Proximos Passos

1. Grave um video praticando sua abertura

2. Teste os 5 momentos-chave com um amigo
3. Ensaie seu grand finale até estar perfeito

4. Cronometre cada parte da apresentacao

5. Prepare-se para os aplausos de pé!

Lembre-se: O resultado que vocée ainda nao tem e fruto do conhecimento que te

falta. Esta estrutura € o conhecimento que vai transformar suas apresentacoes em
momentos EXTRAORDINARIOS!



SPEAKER CANVAS: A ARTE DE CRIARUM
ESPETACULO

Agora, vamos falar sobre algo EXTRAORDINARIO: o Speaker Canvas!

Este & o elemento que transforma uma palestra comum em um verdadeiro espetaculo do
Cirque du Soleil. E aqui que vocé aprende a fazer as pessoas rirem e chorarem, a criar
momentos de pura magia no palco!

'+ Os Elementos Magicos do Speaker Canvas

1. Engajamento Emocional
Sua palestra precisa ser uma montanha-russa de emocoes:

e Momentos de humor estrategicamente distribuidos
e Historias que tocam o coracao

e Silencios poderosos que geram reflexao

e \iradas emocionais gue surpreendem

2. Elementos de Show
Transforme sua apresentagcao em um espetaculo:

e [ecnicas de storytelling cinematografico
e Momentos de interagcao com a plateia

e Recursos visuais impactantes

e Trilha sonora estrategica

3. Pontos de Conexao Profunda
Crie aquela conexdo INESQUECIVEL:

e Vulnerabilidade estratégica

« Momentos de identificacao instantanea

e Exemplos que tocam a realidade do publico

o Perguntas que provocam reflexoes profundas



¢ Checklist de Validacao do Speaker Canvas

Sua palestra precisa ter:

1. Tres momentos de riso garantido

2. Dois momentos de emocao profunda
3. Um momento de surpresa absoluta

4. Tres pontos de interacao com a plateia
5. Dois momentos de reflexao silenciosa

A\ Sinais de Alerta

Voceé esta no caminho errado se:

e Sua palestra e apenas informativa
o Nao ha variacao de ritmo e energia
e O publico permanece passivo

e Faltam elementos de show

=~ Exercicio Pratico: Mapeamento Emocional

AGORA MESMO, pegue sua palestra e faca:

1. Mapeamento das Emocgoes:

e Minuto 1-10: (emocao)
e Minuto 10-20: (emocao)
e Minuto 20-30: (emocao)
e Minuto 30-40: (emocao)
e Grand Finale: (emocao)

2. Pontos de Interacao:

e Onde vou fazer perguntas?
e Onde vou pedir participacao?
e Onde vou criar momentos de reflexao?



3. Elementos de Show:

e Que recursos visuais vou usar?
e Que musicas vao embalar cada momento?

e Que surpresas vou preparar?

» Préoximos Passos

1. Grave um ensaio completo da sua palestra
2. Marque todos 0s momentos emocionais
3. ldentifigue onde precisa mais energia

4. Ajuste o ritmo e as transicoes

5. Pratique até fluir naturalmente

ATENCAO: O Speaker Canvas néo é sobre seguir um roteiro robdtico — é sobre
criar uma experiéncia UNICA e MEMORAVEL! E aqui que sua palestra se
transforma em arte!

Lembre-se: \/océ nao nasceu para ser mais um no palco. Vocé nasceu para ser
EXTRAORDINARIO, para criar momentos INESQUECIVEIS!



SEU METODO PROPRIO: SUA ASSINATURA DE
SUCESSO

Chegou o0 momento mais EXTRAORDINARIO da sua jornada: criar seu método
unico, sua assinatura de sucesso! Nao basta dominar ferramentas que outros criaram
— VOCe€ precisa ter algo gue so voce pode entregar ao mundo!

¢ A Férmula do Seu Método Unico

1. Base de Autoridade
Seu método precisa ser fundamentado em:

e Resultados reais e comprovados

e Experiéncia pratica no mercado

e Cases de sucesso documentados
o Transformacgoes mensuraveis

2. Elementos de Singularidade
O que torna seu método UNICO:

e Sua historia de superacao

e Suas descobertas exclusivas

e Sua forma particular de resolver problemas
e Sua perspectiva inovadora

3. Framework Exclusivo
Crie sua estrutura proprietaria:

e Nome registrado e memoravel
e Passos claramente definidos

e Processos replicaveis

e Resultados previsiveis



¢ Validacao do Seu Metodo

Faca estas perguntas poderosas:

1. "Por que alguém escolheria MEU método?"

2. "Que resultado unico so EU posso entregar?"”

3. "Como meu método se diferencia dos demais?"
4. "Que problema especifico meu método resolve?"

A Armadilhas Fatais

Voceé esta no caminho errado se:

e Apenas replica métodos existentes
e Nao tem cases proprios

o [alta originalidade na abordagem

e Seus resultados nao sao unicos

-

* Exercicio de Construcao do Método

AGORA E HORA DE CRIAR! Pegue papel e caneta:

1. Mapeamento de Resultados: 2. Estruturacao do Metodo:
e (Quais sao seus 3 maiores e Passo1:
cases? e Passo 2:
e Que transformacdes vocé ja e Passo 3:
realizou? e Passo 4:
e Que nUmeros comprovam seu e Passo b5:
sucesso?

3. Diferencial Competitivo:

e Sua maior inovagao
e Seu elemento surpresa
e Sua promessa unica

(Despertar)
Desenvolver)
Transformar)
Consolidar)

(
(
(
(Multiplicar)



») Como Validar Seu Método

1. Teste com 3 pessoas diferentes
2. Documente os resultados

3. Ajuste com base nos feedbacks
4. Crie material de apoio

5. Registre sua marca

.” Elementos Essenciais

Seu meétodo precisa ter:

e Nome memoravel e unico

e | ogo profissional

e Material visual padronizado
e Linguagem propria

e Rituais especificos

ATENCAO: Seu método é sua impresséo digital no mercado. E o que faz vocé ser
INSUBSTITUIVEL e cobrar honorarios EXTRAORDINARIOS!

Lembre-se: Quando vocé tem um metodo proprio, VOcé nao compete por preco
— vocé e UNICQO, e isso nao tem preco!



DOMINIO DA PRESENCA DE PALCO

A presenca de palco € aquele elemento invisivel que transforma palestrantes comuns em
verdadeiras autoridades. E o que faz voceé parecer gigante mesmo em um palco imenso.

E a arte de dominar o espaco e a atencao do publico de forma natural e poderosa.

'+ Elementos da Presenca Magnética

1. Linguagem Corporal de Poder
Domine as técnicas que transmitem autoridade:

e Postura expansiva e equilibrada

e (Gestos precisos e intencionais

o Movimentacao estrategica no palco

o EXxpressoes faciais que reforcam a mensagem

2.Voz e Entonacao
Sua voz é um instrumento de impacto:

e \ariacoes estratégicas de volume
e Ritmo que prende a atencao

e Pausas poderosas

e Entonacao que geraemocao

3.Dominio do Espaco
O palco é seu territorio:

e Mapeamento das zonas de poder

e Uso estrategico das distancias

e Interacao com diferentes areas da plateia
o Aproveitamento total do espaco



& Checklist de Validacao

Sua presenca precisa demonstrar:

1. Autoridade natural
2. Confianca inabalavel
3. Conexao auténtica

4. Energia contagiante
5. Carisma magneético

A\ Pontos de Atencéo

Sinais que precisam de correcao:

e (Gestos nervosos ou repetitivos
e 0oz monodtona ou insegura

e Postura fechada ou defensiva
e Movimentacao sem proposito

>~ Exercicio Pratico: Mapa de Presenca

AGORA MESMO, faca este exercicio:

1. Mapeamento dos Momentos-Chave:

e Onde voce estara durante a
abertura?

e Como se movimentara nos pontos
de tensao?

e Qual posicdo usard nos momentos
emotivos?

« Como ocupara o espaco nho grand
finale?

3. Planejamento Vocal:

e Momentos de volume alto

e Momentos de sussurro estrategico
e Pausas dramaticas

e Variacoes de ritmo

2. Roteiro de Gestos:

e Quais gestos amplificam suas
mensagens principais?

e Como usar as maos nos momentos
de impacto?

o Que expressoes faciais reforcam
cada emocao?



») Proximos Passos

1. Grave-se apresentando e analise sua presenca
2. Pratigue seus gestos no espelho

3. Faca exercicios de projecao vocal

4. Ensaie sua movimentagao no espaco

5. Peca feedback sincero de pessoas experientes

ATENCAO: Presenca de palco ndo é dom, é técnica! Com pratica consistente e
consciéncia dos elementos certos, voce pode desenvolver uma presenca que
faz o publico te ver como uma verdadeira autoridade, independentemente do

tamanho do palco.




PROCESSO DE VENDAS ESTRUTURADO: SUA
MAQUINA DE RESULTADOS

Chegou o momento EXTRAORDINARIO de estruturar seu processo de vendas! Nao
adianta ter uma palestra incrivel se vocé nao sabe vender seu trabalho.

Vamos transformar seu conhecimento em uma fonte consistente de renda!

e Elementos Essenciais do Seu Processo de Vendas

1. Portfolio Profissional 2.Documentacao Blindada
Seu cartao de visitas para o mundo: Proteja seu negocio com:
e Release profissional impactante e Modelo de proposta
e \ideo institucional memoravel padronizado
e Fotos profissionais em alta e Contrato juridicamente
resolucao validado
o Cases de sucesso e [ermos de uso de imagem
documentados e Politica de cancelamento clara

3. Script de Vendas Validado
Seu roteiro para 0 sucesso:

e Abordagem inicial memoravel

e Perguntas poderosas de qualificacao
o Apresentacao de valor irresistivel

e [écnicas de fechamento testadas

A Sinais de Alerta

Voceé esta no caminho errado se:

e Nao tem um portfolio organizado
e Fecha negocios sem contrato

e Nao tem processo de follow-up
e Aceita qualquer valor proposto



*>- Exercicio Pratico: Estruturacio de Vendas

AGORA MESMO, pegue papel e caneta:

1. Liste seus 50 potenciais clientes:

e 20 empresas dos seus sonhos
e 20 contatos da sua rede

10 indicagoes quentes

2. Crie seu funil de vendas:

Primeiro contato:
Apresentacao:
Proposta:
Fechamento:
Pds-venda:

») Proximos Passos

1. Monte seu portfolio profissional
2. Valide seu contrato com um advogado
3. Teste seu script com 3 pessoas
4. Comece a prospeccao dos 50 clientes
5. Documente todos os resultados

ATENCAO: Seu processo de vendas é tdo importante quanto sua palestra. E ele

Lembre-se: O resultado que vocé ainda nao tem e fruto do conhecimento que te

que vai transformar seu conhecimento em uma maquina de resultados
EXTRAORDINARIOS!

falta. Estruture suas vendas com EXCELENCIA!




SOCIAL SELLING: SUA ESTRATEGIA DE VENDAS
DIGITAIS

Agora, vamos falar sobre algo EXTRAORDINARIO: como transformar conexdes em

contratos atraves do Social Selling. Nao basta estar nas redes sociais, voce precisa fazer
elas trabalharem a seu favor de forma ESTRATEGICA!

'+ Pilares do Social Selling Memoravel

1. Relacionamento Estrategico 2. Abordagem Sistematica
Construa conexoes poderosas: Seu processo precisa ser:
e Mapeamento de decisores-chave e Escalavel e replicavel
e Interagoes consistentes e relevantes e Nao invasivo e natural
e Comentarios estratégicos e Focado em gerar valor
o Networking digital intencional e Orientado aresultados

3. Conversao Organica
Transforme seguidores em clientes:

e (Gatilhos de autoridade

e Prova social estratégica

e Call-to-actions irresistiveis
e Funil de relacionamento

& Checklist de Validagao

Seu Social Selling precisa ter:

1. Processo diario de prospeccao

2. Sistema de acompanhamento de leads

3. Métrica de conversao definida

4. Conteudo de valor consistente

5. Estrategia de nutricao de relacionamentos



A Armadilhas Fatais

Voceé esta no caminho errado se:

e [Faz apenas propaganda direta

e Nao mantem consisténcia nas interacoes
e |gnora o pos-conexao

e Nao tem estratégia de conteudo

1. Seu Ritual Diario: 2. Sua Estrategia de Abordagem:
o 30 minutos de prospeccao ativa e Primeiro contato:
e 30 minutos de interacao e Engajamento inicial:
estratégica o Oferta de valor:
e 30 minutos de producgao de e Convite para conexao:
conteudo e Apresentacaodasolugao:

e 30 minutos de followup

») Proximos Passos

1. Otimize seu perfil profissional

2. Monte seu banco de conteudos

3. Crie suas mensagens-modelo

4. Defina suas métricas de acompanhamento
5. Comece sua prospeccao sistematica

ATENCAO: Social Selling ndo é sobre vender nas redes sociais — é sobre
construir relacionamentos que naturalmente se transformam em negocios!

Lembre-se: Relacionamentos geram recomendacoes, recomendacoes
geram contratos, e contratos geram uma carreira EXTRAORDINARIA!



VIRTUAL

A arte de criar conteudo que gera autoridade e atrai oportunidades de forma organica vai

PRESENCA DIGITAL CRIATIVA: SEUPALCO

muito além de apenas postar nas redes sociais. E sobre construir uma presenca
MEMORAVEL que trabalhe 24 horas por dia a seu favor!

't Elementos da Presenca Digital Memoravel

1. Conteudo Estrategico
Seu material precisa ser:

e Relevante para seu publico

o Consistente com sua mensagem
e Rico em storytelling

e Gerador de engajamento real

3. Autoridade Digital
Construa sua marca online:

e Posicionamento claro
e Linguagem propria

e \isual padronizado

e Mensagem singular

& Checklist de Validacao

Sua presenca digital precisa ter:

1. Grade de conteudo semanal

2. Pilares de conteudo definidos

3. ldentidade visual consistente

4. Estratégia de crescimento organico
5. Sistema de métricas e analise

2. Frequencia e Ritmo
Mantenha um calendario poderoso:

e Posts diarios planejados

e Stories com bastidores

e Leves estrategicas

e Conteudo em multiplos
formatos




A Sinais de Alerta

Voceé esta no caminho errado se:

e Posta apenas quando "sobra tempo”
e Nao tem padrao visual definido

e Copia conteudo de outros perfis

o Nao gera engajamento genuino

- Exercicio Pratico: Planejamento Digital

AGORA MESMO, estruture:

1. Seus Pilares de Conteudo: 2. Seu Calendario Editorial:
e Pilar 1: Educacao e Segunda:
e Pilar 2: Inspiragao e Jerca:
e Pilar 3: Autoridade e Quarta:
e Pilar 4: Engajamento e Quinta:
e Sexta:

1. Crie seu banco de conteudo

2. Padronize sua identidade visual

3. Defina sua grade de postagens

4. Prepare templates prontos

5. Comece sua producao sistematica

ATENCAO: Sua presenca digital é seu palco 24 horas por dia. Cada post é uma
micro-palestra que pode gerar oportunidades memoraveis!

Lembre-se: Sua autoridade digital € construida dia apos dia, post apos post,
com consisténcia e EXCELENCIA!




SINGULARIDADE

PERFIL DE PALESTRANTE IDENTIFICADO: SUA

Descobrir e potencializar seu tipo de palestrante € um verdadeiro divisor de aguas na sua
jornada. E o que transforma vocé em um comunicador fora da curva, capaz de impactar

plateias de forma unica e memoravel.

'+ Elementos do Seu Perfil Unico

1. Autoconhecimento Profundo
l|dentifigue com clareza:

e Seu estilo natural de comunicagao
e Seus pontos fortes dominantes

e SuUa energia caracteristica

e Seu diferencial competitivo

3. Desenvolvimento Estrategico
Aprimore seus talentos:

e [écnicas compativeis com seu perfil

2. Maximizacao dos Pontos Fortes
Potencialize suas caracteristicas:

o Habilidades naturais

e Experiéncias marcantes

e Historias impactantes

e Elementos de singularidade

e Recursos qgue amplificam seus pontos fortes

e Exercicios personalizados
e Praticas direcionadas

& Checklist de Validagao

Seu perfil esta bem definido quando:

1. Conhece seu tipo dominante

2. Entende suas caracteristicas unicas

3. Sabe seus gatilhos de alto desempenho
4. Domina suas técnicas naturais

5. Maximiza seus diferenciais



A Sinais de Alerta

Voceé esta no caminho errado se:

e [enta copiar outros palestrantes

e Forca um estilo que nao e seu

e |gnora seus pontos fortes naturais
 Nao desenvolve sua singularidade

*>- Exercicio Pratico: Mapeamento de Perfil

AGORA MESMO, identifique:

1. Suas Caracteristicas Dominantes: 2. Seus Elementos de Forca:
e T[ipo principal: e Principal ponto forte:
o Subtipo: e Historia signature:
e Energia natural: e [ecnica natural:
o Estilo de conexao: e Diferencial unico:

1. Faca o teste de perfil do palestrante

2. Analise suas apresentacoes anteriores
3. Colete feedback especifico

4. Desenvolva exercicios personalizados
5. Aprimore seu estilo unico

ATENCAO: Seu tipo de palestrante ndo é uma limitacdo — é sua maior forca! E o
que faz vocé ser imparavel e imbativel no palco!

Lembre-se: Quando vocé potencializa seu perfil natural, vocé se torna incansavel
e infalivel em sua missao!




PLANO DE CRESCIMENTO E AUTORIDADE:
SEU CAMINHO PARA O TOPO

Transformar-se em referéncia no mercado niao acontece por acaso. E preciso ter
uma estrategia clara e um plano de agao que te leve a ser um divisor de aguas na sua
area.

‘+ Pilares do Crescimento Memoravel

1. Estratégia de Referencia 2.Plano de Internacionalizacao
Construa sua autoridade atraves de: Expanda seus horizontes:
e Livro publicado e best-seller e Palestras em outros paises
o Participacao em grandes eventos e Parcerias internacionais
e Presenca na midia tradicional e Conteudo em outros idiomas
e Premios e reconhecimentos o Certificacoes globais

3. Reconhecimento do Mercado
Conquiste seu espaco:

e Prémios estrategicos

e Cases documentados

e Depoimentos poderosos
e Resultados mensuraveis

& Checklist de Validacao

Seu plano precisa contemplar:

1. Metas claras de 90 dias

2. Objetivos para 1 ano

3. Visao para 3 anos

4. Marcos de reconhecimento
©. Indicadores de progresso




\ Sinais de Alerta

Voceé esta no caminho errado se:

e Nao tem metas definidas

e Age sem planejamento

e |gnora oportunidades internacionais
e Nao documenta conquistas

-

=~ Exercicio Pratico: Planejamento Estrategico

AGORA MESMO, defina:
1. Suas Metas de Autoridade:

e Curto prazo:
e Meédio prazo:
e L.ongo prazo:
e Seu lLegado:

2. Seu Plano de Expansao:

e Mercados-alvo:

e Parcerias-chave:
o Certificacoes:

e Projetos especials:

») Proximos Passos

1. Estruture seu planejamento estrategico

2. Defina seus marcos de progresso

3. Estabeleca parcerias estrategicas

4. Inicie seu projeto de livro

5. Planeje sua primeira palestra internacional

ATENCAO: Todo imperador e imperatriz do palco comecou com um plano
claro de onde queria chegar!

Lembre-se: \océ faz parte do exército de memoraveis. Sua missao e ser fora
da curva e inspirar geracoes!




CONTINUE SUA
JORNADA MEMORAVEL

Voce chegou até agqui e iSSo ja prova que voce faz parte do
1% que decide triunfar! Para continuar sua evolugcao como
palestrante memoravel, conecte-se comigo:

Instagram @tathi_deandhela

YouTube /tathi deandhela

LinkedIn /tathianedeandhela/

Newsletter: https://palestrantememoravel.com.br/

Tathi News

Estrategias semanais para palestrantes memoraveis.

Compartilho 15 anos de experiencia internacional para
ajudar voce a transformar seu conhecimento em palestras
de alto valor. Inscreva-se!



https://palestrantememoravel.com.br/
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QUEM E TATHI DEANDHELA

Tathi Deandhela € movida pelo impossivel. Com mais de 15
anos de carreira como palestrante, ela acumula diversos
préemios e homenagens, incluindo Mulher de Negocios do
SEBRAE e Digital Awards. E autora dos best-sellers "Faca o
Tempo Trabalhar para Voceé", "Faca o Tempo Enriquecer Vocé"
e "Faca a sua Comunicacgao Enriquecer Voce". Como
fundadora do Instituto Deandhela, ja impactou mais de 18 mil
alunos atraves de seus treinamentos, acumulando mais de 70
milhoes em faturamento ao longo de sua carreira. Palestrante
internacional, ja se apresentou duas vezes em Harvard e em
estadios de futebol. Possui 3 MBAs, 1 Mestrado, realizou mais
de 1000 cursos e investe mais de 1 milhao por ano em
desenvolvimento profissional. Seu foco esta em transformar
pessoas comuns em lideres extraordinarios através de Alta

Performance, Alta Produtividade e Lideranca Inspiradora.




